ZURUCK ZUR JOB-LISTE

Werde Teil eines starken Teams!

EnergieDirect zahlt zu den flihrenden Energieanbietern Osterreichs. Wir bieten unseren Kund:innen hochwertige und nachhaltige Energielésungen
im Bereich Warme, Mobilitat und Photovoltaik. In der Zusammenarbeit mit namhaften Partner:innen legen wir bei allen unseren Services einen
besonderen Wert auf Qualitat, Sicherheit und Zuverlassigkeit. Wir haben es uns zum Ziel gesetzt, unsere Kund:innen und Mitarbeiter:innen bei jedem
Schritt hin zur Energiewende zu unterstltzen und zu begleiten - sei es durch den Einsatz CO2-reduzierender Kraftstoffe, mageschneiderte
Photovoltaiklésungen oder ab sofort auch durch Angebote aus 100% Okostrom.

Werde Teil eines starken Teams in einer zukunftstrachtigen Branche und bewirb' dich JETZT
fiir unser AuBendienstvertriebs-Team am Standort Enns als:

Key Account Manager Fuels (m/w/d)
Dein Profil

e Du hast eine abgeschlossene kaufmannische Ausbildung oder
eine vergleichbare Qualifikation

e Du verfligst Gber mehrjéhrige Erfahrung im Vertrieb,
idealerweise im Energiesektor

e Du verfligst Giber selbstandige, strukturierte Arbeitsweise und
hohe Kundenorientierung

e Du bist im Besitz des Flihrerscheins B

e Du bist zeitlich flexibel und Reisen innerhalb Osterreichs
stellen flr dich kein Problem dar

e Du lberzeugst mit deiner Verhandlungs- und
Kommunikationsstarke

e Du hast gute MS-Office Kenntnisse

Deine Aufgaben

Betreuung und Ausbau von Schliisselkunden im Bereich Fuels
Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur
Umsatzsteigerung

Verhandlung von Rahmenvertragen und Konditionen

Markt- und Wettbewerbsanalyse zur Identifikation neuer
Geschaftsmoglichkeiten

Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen (Innendienst,
Kundenservice)

Gezielte Betreuung von definierten Kundensegmenten im
festgelegten Verkaufsgebiet (00, westliches NO)

Aktive Neukundengewinnung und Durchflihrung einer
Potentialerhebung bei bestehenden Kunden

Unser Angebot

e Einsicherer Arbeitsplatz in einer international sehr erfolgreich tatigen Unternehmensgruppe (https://www.dcc.ie)

o Laufende Weiterbildungsmoglichkeiten iber unsere ED-Akademie (Fach-, Methoden-, Personlichkeitstrainings)

o Eine professionelle und gut strukturierte Einschulungsphase im Vertrieb

e Ein ausgezeichnetes Betriebsklima sowie ein wertschatzendes Miteinander

e Eine steuerlich begiinstigte Zukunftsvorsorge im Wert von 300€/Jahr
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https://energie-austria.onlyfy.jobs/candidate/job/print/mgd6te2kmt6su23ukocq0p2kfl8rl58
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entsprechender Erfahrung und Qualifikation zzgl. einer jahrlichen Pramienvereinbarung
e Firmenwagen inkl. Privatnutzung ohne KM-Begrenzung und mit Tankkarte
Firmen-Laptop und Firmenhandy sowie kostenlose Firmenparkplatze
Taglich frisches Obst, energiereiche Snacks und regelmaRig stattfindende Mitarbeiter:innenevents

Bewirb' dich jetzt - wir freuen uns darauf, dich kennenzulernen!

Erfahre mehr Gber EnergieDirect unter https://www.youtube.com/channel/UCZjwQu9Yeyyl nqZkGK5HPA

Ansprechperson:
Vincent Nina, Tel.-Nr.: 0664 614 0048 oder per Mail an karriere@energiedirect.at

@ Shell Markenpartner www.energiedirect.at Energ

Ein attraktives Gehalt ab € 3.500,- brutto monatlich auf Vollzeitbasis (All-In) und der Bereitschaft zur deutlichen Uberzahlung bei

je

Mein EnergieVersorger
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